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IMPOSANTE GROSSBAUSTELLE BORUSSIA-PARK
MOBAU-BAUPARK LIEFERT JUST IN TIME

Trafen sich an der Borussia-Park-Baustelle zum Bau-

stellen-Termin (von links): Wolfgang Schmithuisen, Lutz
Krienen, Marcel Bolten und Markus Krichel.

Direkt am Stadion gelegen wird der Neubau im BORUSSIA-
PARK die ideale Adresse fir FuBballfans und andere Stadi-
onbesucher sein. Denn in einem siebengeschossigen Bau
entsteht neben dem neuen FohlenShop, dem interaktiven
Vereinsmuseum FohlenWelt, Arztpraxen, einem Rehazentrum
und Biros fur die Geschéaftsstelle auch ein H4-Hotel, das
sicherlich viele Besucher anziehen wird. Der an die Form des
Borussia-Logos angelehnte rautenférmige Neubau wurde im
Rohbau bereits durch die Unternehmensgruppe Mobau Wirtz
& Classen beliefert. Der Neubau soll Ende 2018 fertiggestellt
werden. Bei den Pflasterarbeiten des Hotelvorplatzes, welche
von der ARGE Borussia Raeder-Kreuder ausgefihrt werden,

Imposant: Unmittelbar am Stadion im Borussia-Park
Ménchengladbach entsteht zur Zeit ein auBergewdhn-
liches Hotel, das Anfang 2019 eréffnet wird.

kommen fast 4000 gm Metten Pflastersteine in 12 cm Dicke,
sowie 300 m ACO-Entwésserungsrinnen mit Edelstahl Rosten
zum Tragen. Zudem werden alle Schachtabdeckungen werks-
seitig in gleicher Pflasteroptik befullt.

Marcel Bolten und Teamleiter-Kollege Markus Krichel trafen
Lutz Krienen, Bauleiter von Raeder Straf3en- und Tiefbau,
und Polier Wolfgang Schmithuisen zum Baustellen-Termin.
Demnachst stehen weitere Lieferungen an: Samtliche Stra-
Benbau-Materialien fur die Verkehrsanlagen rund um das
Stadion und den Hockeypark werden ebenfalls von Mobau
Wirtz & Classen geliefert.
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LIEBE LESER,

fast wie ein ,Lifestyle-Magazin® kommt mir diesmal
unsere ProfiNews vor: Voller engagierter und freund-
licher Menschen auf allen Seiten. Das Beste daran: Es
sind alles unsere Mitarbeiter.

Daran sehen Sie, wir verstarken uns in vielen Bereichen,
fur noch mehr Service und Qualitat fir unsere (Profi-)
Kunden.

Daneben stellen wir unsere neuen Azubis 2018 vor,
denen wir mit der Ausbildung in unserem Unternehmen
einen guten Start in ihr Berufsleben ermdglichen.
Was es sonst noch gibt, schauen Sie selbst . . .

Herzlichst Ihr Wilhelm Classen

Geschaftsfihrender Gesellschafter
Unternehmensgruppe
Mobau Wirtz & Classen

Schneller zur sicheren Abdichtung

weber.tec Superflex D 24 ist eine neuartige
Reaktivabdichtung. Sie trocknet witterungs-
unabhdngig durch und erleichtert so die
Planung von Bauprojekten. Das Kleben der
Schutzplatten ist bereits wenige Stunden
nach Auftrag maoglich.

we

care sg-weber.de/D24
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UNTERNEHMENSGRUPPE

BAUSTOFFHANDEL 4.0 -

DIGITALISIERUNG

WAS BEDEUTET DAS EIGENTLICH FUR UNSERE UNTERNEHMENSGRUPPE?”

Das Thema Digitalisierung ist in aller Munde und die Pro und
Kontras der Digitalisierung werden heif3 diskutiert. Dabei
steht der Begriff Digitalisierung fur vieles — aber irgendwie
auch fur nichts Konkretes, und so war uns klar, dass wir
zunachst diese Frage beantworten missen: ,Was bedeutet
Digitalisierung fur die Unternehmensgruppe Mobau Wirtz &
Classen? Und wie schaffen wir es, unsere heutigen Starken
in Zeiten des digitalen Wandels aufrecht zu erhalten?”

Um diese und viele weitere Fragen rund um das groBe
Thema Digitalisierung zu beantworten, hat Mobau Wirtz &
Classen zum 01.05.2018 Adrian Warner in die Verwaltung
am Weidenhof in Dremmen geholt. Frischer Wind, denn
Adrian Warner bringt eine 20 jahrige Erfahrung in diversen
IT- Bereichen mit ins Unternehmen. ,Seine sprichwortliche
Vielseitigkeit —ob in der Netzwerktechnik, im Online- Bereich
oder dem Projektmanagement fiir zahlreiche IT-Projekte
namhafter ,Big-Player‘= machen ihn zu einem absolut
wichtigen Faktor in unserer Gruppe®, unterstreicht Gottfried
Classen, geschaftsflihrender Gesellschafter, der das Thema
Digitalisierung mit verantwortet.

,Ich freue mich, diese Stabsstelle fihren zu dirfen,” sagt
Adrian Warner, ,diese Position scheint geradezu auf mich
zugeschnitten. Hier kann ich meine Erfahrungen ein-

Echter Experte: Adrian Warners Leitsatz ist

.Wer will, findet Wege, wer nicht will, findet Griinde.”

bringen und die Leidenschaft, die ich fir dieses Arbeitsfeld
habe, welches standig Kreativitat verlangt und neue
spannende Herausforderungen bietet, treibt mich an.”

Er selbst beschreibt sich im Social Media-Forum ,LinkedIn*
als ,Technischer Experte mit einer Leidenschaft flr neue
Technologien, Innovationen und Kommunikation. Und diese
Passion bekommt sein Umfeld taglich mit.

.Wichtig ist in dem Zusammenhang, dass ich vonseiten
der Geschéftsleitung den nétigen Ruckhalt bekomme,
um die fortschrittlichen Themen fir das Unternehmen
umzusetzen. Dies zeigt doch deutlich, dass hier nicht
nur das ,Tagewerk” erflllt wird, sondern dass man hier
,Uber den Tag hinaus” blickt.” So Adrian Warner, der sich
zusammen mit etablierten Kollegen aus der Mobau Wirtz
& Classen ORGA Abteilung und der Fliesenmax IT Abteilung
den Herausforderungen stellt.

Von Beginn des Projektes an war klar, bei der Unterneh-
mensgruppe wird immer der Mensch im Vordergrund
stehen, ob Kunde oder Mitarbeiter - die Werte und Starken
der Gruppe sollen durch digitale Kanale verlangert werden.

Und dass das klappen wird, merkt man an den Reaktionen
der langjahrigen Mitarbeiter in der Unternehmensgruppe
Mobau Wirtz & Classen auf ihren neuen Kollegen. Das
Projekt wird ganzheitlich unterstitzt und von jedem
Einzelnen im Arbeitsalltag mitgetragen.

HERZLICHE GLUCKWUNSCHE

Wir gratulieren unseren Jubilaren: Sascha Grett war im dritten
Quartal 20 Jahre im Unternehmen, Helena Bolto-Schwieger
sagen wir Danke fiir 25 Jahre, jetzt bei Fliesenmax, und Gerd
Reinartz fir 30 Jahre bei Mobau Wirtz & Classen. Runde
Geburtstage feierten im 3. Quartal Manuel Hidalgo im Profi-
Zentrum und Thomas Krings in der Bautechnik; die Herren
haben ihre ,40" erreicht. Unsere herzlichen Gliickwiinsche.

UNSERE AZUBIS 2018

Und wieder geht's fir zwdlf junge Menschen in einen neuen
Lebensabschnitt. ,Ganz schén viel Verantwortung flr uns,
denn er beginnt hier und ist die Basis fur den beruflichen
Werdegang,” so Roland Kohnen, der als Ansprechpartner die
Azubis in ihrer Ausbildungszeit begleiten wird. Und zudem seit
Jahren dafiir sorgt, dass es an Abwechslung nicht fehlt. Denn
die Unternehmensgruppe Mobau Wirtz & Classen hat mit ihren
vielen Standorten und Ausbildungsbereichen viel zu bieten.
Darauf kénnen sie sich schon freuen:

1. Reihe: Timo Reis, Kristina Grabovik, Nina Kramer, Antonia
Frauenrath; 2. Reihe: Fabian Casteel, Endrit Hasani, Anis Nou
Nou; 3. Reihe: Stefan Deutscher, Luca Hilger, Burak Selek;
4. Reihe: Justin Mihlen, Andre Ingendorn, Roland Kohnen
(v. L. n.r.). Auf dem Foto fehlen Jonas Kowitzki und Dominik Leufen.

Funke Kunststoffe

ke
To U.f’/ ?Yd ’bd'“ l.
for

Funke Gruppe

Funke Kunststoffe GmbH ¢ Siegenbeckstralle 15 ¢ D-59071 Hamm-Uentrop e Tel.: 02388 3071-0
Fax: 02388 3071-7550 e info@funkegruppe.de ® www.funkegruppe.de
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AUFGESTIEGEN

MARCEL MERTEN: MIT 25 - UNSER NEUER TEAMLEITER HOCHBAU
HOCHMOTIVIERT. ,NACH BACHELORARBEIT JETZT 150 PROZENT GEBEN!"

Ja, er ist ein ,Eigengewé&chs®: Er war einer des 2012er
Azubi-Jahrganges. - Gleich nach Beendigung seiner Lehre
interessierte sich der junge Mann fir ein BWL-Studium
bei der ,FOM®, der Fachhochschule fir Okonomie und
Management. Noch mal dreieinhalb Jahre lernen, wurde
ihm vom Unternehmen Mobau Wirtz & Classen ermdglicht
durch ein duales Studium, durch das er seinen Arbeitsplatz
nicht dauerhaft verlassen musste.

,Das war fir mich die ideale Lésung,” so Marcel Merten,
,ich fuhlte mich im Unternehmen so wohl, dass ich nur
ungern meinen Job aufgegeben hatte. Die Mdéglichkeit
des dualen Studiums war der richtige Spagat zwischen
beruflicher Praxis und akademischer Weiterbildung.”

Im Marz 2018 schloss er dieses Studium mit dem
,Bachelor of Arts” ab. Sascha Steffen, Niederlassungs-
leiter im ProfiZentrum: ,Da war es an der Zeit, ihm
mehr Verantwortung zu Ubertragen.” Marcel Merten
bekam im Hochbau nun einen voll umfanglichen Blick
auf die Zusammenhange. ,Hier sind viele Komponenten
vereint, denen ich mich widmen muss,” - er weif:

WILLKOMMEN

ECHTER EXPERTE
SPRICHT AUCH POLNISCH

,Ja rozmawiam tez po polsku®, sagt Kevin Gut. Er ist
GroB- und AuBenhandelskaufmann und neu im Profi-
Zentrum. In der Abteilung Putz, Estrich, Trockenbau
verstarkt er den Verkauf und freut sich auf den Kun-
denkontakt. ,Hier habe ich mein Knowhow und meine
Starken®, sagt der junge Mann, der im Ubrigen flieBend
polnisch spricht. Das kommt dem reibungslosen Ab-
lauf an seinem Arbeitsplatz zugute, da viele Kunden
polnische Wurzeln haben. Sascha Steffen: ,Wir freuen
uns auf die Verstarkung und heil3en den jungen Mann in
unserem Team willkommen!*

Teamleiter Marcel Merten zur ,ProfiNews® in Zeiten des

Internet-Hype: ,Attraktiv und zeitgemaB. So bekommen
wir ein Gesicht!”

HINGESCHAUT

,Das Thema ,Zukunftsfahigkeit” spielt in den taglichen
Arbeitsprozessen eine groBe Rolle. Die Baustoffbranche
bietet Herausforderungen, wie wir uns von den Wett-
bewerbern immer wieder abheben sollten. Dabei ist die
Kundenbindung unser vorrangiges Ziel."

Seit 1. Juni ist Marcel Merten neuer Teamleiter im Hochbau.
Damit verbindet er: ,Ich muss mich standig neu identi-
fizieren, um diesen Verantwortungsbereich weiter zu
entwickeln.” Neben Vertriebsaufgaben organisiert er
gemeinsam mit Sascha Steffen Aktionen und Schulungen
flr Mitarbeiter und Kunden. Sein Anspruch: ,Potenziale
erkennen und Prozesse standig verbessern und so mehr
Zeit fur die geschaffenen Ressourcen zu nutzen.”

Auch soll der monatliche ,Handwerker-Stammtisch”
kinftig mehr mit fachlichen Inhalten angeboten werden.
Etwa mit Vorfihrungen und Workshops, zu denen auch
Referenten der Industrie eingeladen werden. ,Natdrlich ist
das nicht unsere vorrangige Aufgabe, aber wir wollen uns
verbessern, optimieren und wachsen.” So Marcel Merten,
ein 25-jahriger Teamleiter mit Zukunftsperspektiven.

UNSER AZUBI - BEGEISTERT WIE AM ERSTEN TAG
HENDRIK WIRD FACHKRAFT FUR LAGER UND LOGISTIK

Noch auf dem Gymnasium hatte er bereits nach einem Aus-
bildungsplatz im Internet gesucht und — weil ihm der Name
gelaufig war — bei Mobau ,reingeschaut”. Hendrik Quadflieg
erzahlt: ,Das Unternehmen hat einen hohen Bekanntheitsgrad
in und Uber Heinsberg hinaus. So wunderte es mich nicht, dass
sich das Unternehmen attraktiv darstellte.” Zu dem Zeitpunkt
hatte der junge Mann, der heute im zweiten Lehrjahr ist,
noch keine genaue Vorstellung, was er denn machen wollte.
+Aber eine gute Ausbildung war mir schon wichtig, anstelle
irgendeines Studienganges.” Die Mobau-Website, mit einer fir
ihn hohen Aussagekraft, veranlasste den jungen Mann, sichim
Unternehmen zu bewerben. Zu seiner Freude reagierte man hier
sehr schnell und der Lehrvertrag war nur eine Frage der Zeit.
,Ich hatte mich aufgrund der Darstellung fur eine Ausbildung
zur Fachkraft fir Lager und Logistik entschieden,” so Hendrik.
,Diesen Bereich finde ich sehr spannend, z.B. zu erfahren, wie
die internen Arbeitsabldufe in einem Unternehmen ineinander-
flieBen. Die Warenwirtschaft ist ja die Schnittstelle zwischen
allen Arbeitsfeldern,” wei3 der inzwischen 20-jahrige. Seine
Kollegen im ProfiZentrum Dremmen sind voll des Lobes und
sehen in ihm bereits einen vollwertigen Kollegen.

,Ein ganz normaler Arbeitstag beginnt um 8 Uhr friih mit dem
Bearbeiten von Lieferscheinen, nachtraglichen Anderungen und
Bestellungen. Auch kiimmere ich mich um die Anlieferungen
von Waren sowie um den internen Warenfluss zwischen den

einzelnen Hausern der Unter-
nehmensgruppe, der von mir
mit koordiniert wird.” - Zudem
unterstitzt der Azubi seinen
Kollegen Torsten Konigs bei
der Container-Vermietung.
Daneben kommen natdrlich
standig aktuelle Aufgaben
hinzu, die hier pauschal nicht
zusammenzufassen sind.
Doch es ist ununterbrochen
,lebhaft” in der Warenwirt-
schaft, das erlebt jeder, der
hier einmal hereinschaut.
Gefragt nach einem ,High-
light” in seiner bisherigen Ausbildung muss Hendrik Quad-
flieg nicht lange Uberlegen. ,Das Event ,Azubis live” im i+m
Zentrallager in Euskirchen war das Coolste, was ich bisher in
Rahmen meiner Ausbildung erlebt habe.” Er meint ein drei-
tagiges Event fur 200 Azubis aus 150 Niederlassungen, bei
dem es um Austausch und Teamgeist, um das Kennenlernen
von Produkten und Arbeitsweisen sowie den Kontakt zu den
Industriepartnern ging. — Auf ,Youtube“ kann man erleben,
wie begeistert die jungen Leute waren und sich wiinschen,
dass derartige Moglichkeiten von anderen (Berufsgruppen) in
ahnlicher Form tbernommen werden.

Sy Terca Fassadenlosungen
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NATURLICHER BAUSTOFF

NEU IM BAUPARK: LEHM-PRODUKTE VON CONLUTO
OKOLOGISCH, ZEITGEMASS, GESUND — WORKSHOP FUR VERARBEITER

,=Unser neuer Partner rund um den Baustoff Lehm heif3t
Conluto.” Die am Markt bestens bekannten deutschen
Lehm-Experten sind seit einigen Wochen im BauPark
Ménchengladbach mit ihren Produkten vertreten. Dazu

haben sie im Vorfeld unsere Experten Uberzeugt. Ralf
Lohmiiller (rechts) weiB, “die Nachfrage nach Lehmpro-
dukten ist stark gestiegen. Bauherren haben erkannt,
dass Lehmprodukte nicht nur 6kologisch gesund sind,

BAUPARK MONCHENGLADBACH

NEUE MITARBEITER IM GALA- UND TIEF-BAU

Dennis Biester ist seit dem 1. Au-
gust im Mobau BauPark Ménchen-
gladbach. Er bringt Gber 20 Jahre
GalLa-Bauerfahrung mit, die letzten
zehn Jahre zudem im Tiefbau. Im
Mobau BauPark gehdrt er zum
Team von Marcell Bolten und ist
hier zustandig fur Privat- und Unter-
nehmenskunden.

David Schulze ist Grof3- und AuBen-
handelskaufmann. Auch er bringt
Erfahrungen im GalLa- und Tiefbau
mit, von der Bedarfsermittlung
Uber die Angebotserstellung bis
zur Abwicklung vor Ort. — Was ihn
ablenkt? Sein Hobby, Gitarre spielen!
— Aber das natdrlich nur in seiner
Freizeit.

Marvin Schilke ist gelernter Garten-
und Landschaftsbauer. Er unter-
stltzt seit dem 1. August seine
Kollegen im Verkauf und in der Fach-
beratung. Viel Knowhow bringt er
in Sachen Gartenhauser, Terrassen
und Sichtschutz-Elemente mit. Wir
heiBen die neuen Kollegen herzlich
willkommen!

ACO. creating
the future of drainage

oo

ACO Tiefbau Vertrieb Postfach 320, 24755 Rendsburg
Tel. 04331 354-500, www.aco-tiefbau.de/multitop

sondern zudem ,toll” aussehen!” Und Stefan Joeken
(links) erganzt: ,Auch unsere Verarbeiter wissen nicht
nur die einfache Verarbeitung zu schatzen, sondern
auch die gesundheitlichen Aspekte, etwa die Allergie-
neutralitat, das positive Raumklima, die Absorption
von Gerlchen und die Bindung von Schadstoffen, den
hohen Feuchtetransport und eine insgesamt hervorragende
Okobilanz.”

Die BauPark Kollegen haben einen Tipp fir unsere Leser:
Im November wird im Mobau BauPark ein Workshop zur
Lehmverarbeitung stattfinden. Hier wird es theoretisch
und praktisch zur Sache gehen. Professionelle Verputzer,
Stuckateure, Maler, Trockenbauer, Innenausbauer sollten
sich angesprochen flihlen. Stefan Joeken: ,Erweitern
Sie lhren Einsatzbereich und eréffnen Sie sich neue
Chancen fiur lhren Betrieb. Entdecken Sie die natirliche
Alternative zum Gipsputz.” - ,Conluto kann nicht nur 6ko-
logisch, sondern auch ,schon®, betont Ralf Lohmdller. ,Wir
mochten durch unseren Workshop vor allem Verarbeiter
sensibilisieren, auf Kundenwiinsche nach dkologischem
Putz einzugehen.”

Ausfiuhrliche Auskilnfte bei den Ansprechpartnern im
MobauPark an der Krefelder Str. 440, Monchengladbach,
Tel. 02161.54940 — Stefan Joeken und Ralf Lohmiller
freuen sich auf lhr Interesse.

P.T. POST-SERVICE

RUNDUMVERSORGUNG
NEUES ERP-SYSTEM

PT. Post Eisenhandel GmbH & Co.KG, ein Familienunterneh-
men, das stetig wachst! Auch im 49. Jahr nach der Firmen-
grindung werden die Biroflachen wieder vergréBert, um
den zusatzlichen Kollegen im Baueisenzentrum ausreichend
Platz fir die Bearbeitung der immer mehr werdenden Beton-
stahlauftrage zu geben. Ein weiterer Meilenstein im Friihjahr
2018 war die Einflhrung eines neuen ERP-Systems. ,Unse-
re Kunden profitieren jetzt davon, dass es uns noch besser
mdglich ist, unsere Lieferzeiten und Kapazitatsgrenzen fir
sie auszuloten,” sagt Peter Post.

,Im Mittelpunkt steht bei uns immer der Kunde und unser
Ziel ist es, unsere Zuverlassigkeit und Kompetenz am Markt
weiter zu behaupten und auszubauen. Schlief3lich wollen
wir in der Region Kdln-Disseldorf der gro3te Stahlhandler
mit einer Lagerkapazitat von 23.000 gm bleiben. Um unse-
re Leistungsfahigkeit weiter zu erhdhen, haben wir unseren
Fuhrpark um einen weiteren Sattelzug erganzt. Jetzt ver-
fugen wir Uber 16 hauseigene LKW, davon acht mit grof3en
Ladekranen. Wir wollen eine perfekte Rundumversorgung
bieten®, sagt Peter Post, ,das nennen wir schlicht Service.”

ACO Multitop Beguplan

Die neue Schachtabdeckung mit vergroBerter
Aufstandsflache verbessert Entkopplung von
StraBenbelag und Schachtkopf.

vertikale Entkopplung der Schachtabdeckung
von der StraBe

Entlastung der Mortelfuge um ca. 60 % durch
groBere Aufstandsflache des Rahmens
schneller Einbau ohne Spezialwerkzeug
geeignet flir Spezialbelage wie OPA,
Splittmastix, diinne Deckenbelage

minimales Risiko von Einbaufehlern
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BRANCHENMESSE 2018

Soeben zurlick von der ,GalLaBau 2018 sind Rudi Albertz und
Aline Richter vom Mobau BauPark Hickelhoven. Die beiden
Reprasentanten des Schellevis-Vertriebs Deutschland waren
als Teilnehmer der europaischen Leitmesse fir Garten- und
Landschaftsbau mit einem Messestand in Nirnberg dabei.
Schellevis — der bedeutende niederlandische Produzent
groBformatiger Betonplatten fur den AuBenbereich —ist seit
2008 mit seiner umfangreichen Produktpalette im Mobau
BauPark Huckelhoven ,zuhause®. Das heiBt: von hier aus
organisiert und koordiniert das Schellevis-Team alle Aktivi-
taten deutschlandweit. ,Bei der zweijahrig stattfindenden
Messe in NUrnberg sind wir jedes Mal dabei!” besté&tigt Rudi
Albertz. Und so nimmt auch die Fachpresse von der Présenz
auf der Messe Notiz: ,Die Schellevis-Produkte sind immer ein
ganz besonderes Highlight unter den ausgestellten Beton-
Produkten der Branche."

Aline Richter bemerkt: ,In diesem Jahr fanden unsere Grof3-
formate abermals viel Zuspruch beim Fachpublikum. Wir
konnten sowohl viele Altkunden begriien als auch Neukunden
von der einzigartigen Charakteristik und den vielfaltigen
Einsatzmdglichkeiten der Schellevis-Produkte Uberzeugen.”

,Der standig starke Andrang der interessierten Besucher
unterstrich somit die richtige Entscheidung fir eine Teilnahme

BAUTECHNIK

an dieser Messe,” betont Rudi Albertz. Auf die Nachfrage
von PROFINEWS nach dem Geheimnis des Erfolges, ,packt
Rudi Albertz aus”: ,Es ist das Preis-Leistungsverhaltnis, das
uns deutlich hervorhebt, der iberdurchschnittlich gute Kun-

NEUER KOMPETENZ-STANDORT IN VIERSEN
MOBAU-BAUTECHNIK NOCH LEISTUNGSSTARKER

Seit Juni ist Thomas Krings (Foto links) mit seinem Team an
einem neuen (alten) Standort. Der Teamleiter: ,Die Bautechnikist
umgezogen, und zwar nach Viersen an die Siichtelner StraBe 138.
Hier, am friiheren Standort von Mobau-Pegels, hat die innovative
Abteilung Bautechnik, die zuvor im BauPark Ménchengladbach
untergebracht war, noch mehr Platz fiir den zukunftstrachtigen
Bereich der immer bedeutender werdenden Beton-Bauweise.

,Wir sind derzeit noch dabei, den gro3en Innenhof fir unsere
Anspriiche und Materialien herzurichten,” sagt Thomas Krings,

der sich Uber die motivierte
und tatkraftige Unterstuit-
zung seiner Kollegen Markus
Ménnig, Stefan Nauen und
Michael Wilms freut.

.Nattrlich sind wir nach wie
vor fur alle Kunden da; das
heit, fir alle Mobau-Stand-
orte zustéandig! - Seitdem die
Mobau-Bautechnik mit einem
eigenen Katalog am Markt
ist, haben wir einen erheb-
lichen ,Schub® an Nachfragen bekommen, der uns zeigt,
wie aktuell dieser Bereich ist und wie grof3 die Nachfrage
nach Beton-Einbauartikeln. An unserem neuen Standort
an der Slchtelner StraBe 138 in Viersen erweitern wir
noch einmal unser Sortiment, das vom Blitzschutz Uber
Schallddmmprodukte bis zur Schalungstechnik reicht —um
nur drei Beispiele zu nennen.*

Der direkte Draht zur Mobau Bautechnik: Tel. 02162 5744241
oder e mail: bautechnik@mobau-wirtz-classen.de

GROSSFORMATE MIT CHARAKTER UBERZEUGTEN ERNEUT
SCHELLEVIS-TEAM ERFOLGREICH AUF DER MESSE IN NURNBERG

denservice, aber auch - und vor allem - das groBe Produkt-
Portfolio, das Garten wie aus einem Guss entstehen lasst.”
Interessenten kdnnen sich auf der Website www.schellevis.nl
von den auBergewdhnlichen Objekten tiberzeugen.

KNAUF MP 75 ACTIVE COMFORT

DIE GUTE WAHL
FUR'S RAUMKLIMA

Menschen halten sich im Durchschnitt 90 Prozent der
Zeit in geschlossenen Raumen auf. Umso wichtiger ist
ein gesundes Innenraum-Klima. Besonders behaglich
wirkt dieses bei einer Luftfeuchtigkeit zwischen 40 und
60 Prozent. ,Die Wahl des richtigen Putzes beeinflusst
die Atmosphéare positiv!“ sagt Sascha Steffen, Nieder-
lassungsleiter des Mobau

ProfiZentrums Dremmen.

Sein Vorschlag: Der Knauf

MP 75 Active Comfort. Die

zugesetzte Aktivkohle er-

héht unter anderem sei-

ne feuchteregulierenden

Eigenschaften. So nimmt er Uberdurchschnittlich viel
Luftfeuchtigkeit auf und gibt sie wieder in den Raum
ab. Damit reduziert er das Schimmelrisiko zusatzlich.
,Die Knauf Raumklima-Produkte eignen sich perfekt als
Beschichtung,” bestatigt Sascha Steffen. So kann der
MP 75 Active Comfort seine Wirkung voll entfalten. Egal,
ob er als geglatteter Putz oder als Untergrund fiir den
Oberputz eingebaut wird. Mehr Info gibt's im Mobau Pro-
fiZentrum Dremmen und telefonisch beim technischen
Auskunftsservice von Knauf: 09001 31-1000

DIN-konforme System-Lésungen aus einer Hand

Die DIN 18534 stellt hohe Anforderungen an den Trockenbau

in Feucht- und Nassrdumen. Mit Knauf Lésungen erfiillen Sie diese
zuverl@ssig - von WO-I bis W3-, sogar bis zur Decke. Sicher und
geprift im System. Von der klassischen Gipsplatte bis hin zur
zementgebundenen AQUAPANEL® Cement Board erhalten Sie
jetzt Trockenbau fiir Nassrdume aus einer Hand. Von Knauf.

Mehr Infos,
Services und Profi-Tipps:
www.trockenbau-unlimited.de

Kknau
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AUFGERUSTET

NEUE HOLZ-REGALANLAGE FUR SSW-BEDBURG

KOMPLETTIERUNG UND ERWEITERUNG DES SSW-HOLZSORTIMENTS

Seit dem 1. Januar 2018 ist mit Bedburg der vierte
Standort, neben Dremmen, Mdnchengladbach und
Niederkassel-Ranzel, dem Unternehmen SSW ange-
schlossen. ,Da wir die Bereiche Dach und Holz gleicher-
mafBen bedienen, wurde die Installation einer groBen
Regalanlage geplant,” sagt Niederlassungsleiter Thomas
Leuchten.

Die Bestiickung, die durch Walther Lobigs aus der SSW-
Zentrale in Dremmen erfolgte, zeigte sich sehr schnell
als richtige Entscheidung fur praxisnahes Arbeiten.
,Inzwischen werden wir auch von anderen Standorten,
etwa Ranzel, in Anspruch genommen,” unterstreicht
Thomas Leuchten.

ABSCHIED

TSCHUSS GABY PENNING

Ihre Wurzeln hat sie bei Mobau Wirtz & Classen 1998
gelegt, als sie ihre Arbeit in Hickelhoven aufnahm.
Damals begann sie dort als kaufméannische Angestellte
im Bedachungs-Bereich.

2001 ging Gaby Penning dann zur SSW nach Heinsberg. Damit
blieb sie in der Unternehmensgruppe, wechselte aber ledig-
lich Schwerpunkt. Wer die Betriebsamkeit in dem modernen
Holz- und Bedachungs-Fachhandel kennt, weiB, dass es
hier keine Langeweile gibt.
Gaby Penning erwies sich als
Allrounderin im Kundenkon-
takt und im Thekenverkauf.
Spater war sie auch noch
fr die Ausschreibungen
im Bereich Bedachungen
zustandig. Wir erlebten eine
talentierte, kompetente und
immer freundliche Kollegin
kennen und schatzen.Nun
hat sie — zum 31. Juli — das
Unternehmen verlassen.
Wir bedanken uns an dieser
Stelle noch einmal aus-
drucklich bei unserer fleiBigen und beliebten Mitarbeiterin
fUr die vielen Jahre toller Zusammenarbeit und fur die
geknlpften und gendhrten Freundschaften, die in dieser Zeit
entstanden sind. Dies konnten wir Gaby bei einer ziinftigen
Abschiedsfeier zeigen. — Wir freuen uns, dass sie nun ihren
Traum vom Wohnen und Leben im Norden verwirklicht hat
und wiinschen ihr und ihrer Familie alles Gute im Norden
und auf ihrem weiteren Weg viel Erfolg! - Alexander Wirtz
und die Teams von SSW.

STELLENANGEBOTE AKTUELL

- Fachbearbeiter Baustoffe im Aussendienst (m/w)
- Mitarbeiter im Vertriebsinnendienst (m/w)
- Lagerist (m/w)

Mehr Info:
www.mobau-wirtz-classen.de/Unternehmen/Karriere

FOLGEN SIE UNS

0 facebook.com/mobauwirtzundclassen

instagram.com/mobau_wirtz_classen
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Um die Kapazitaten zu verdeutlichen: 550 laufende Meter
Regalflache in einer 46 Meter langen Halle, nur fir das
Sortiment Holz, werden von einem 740 Quadratmeter
groBen Dach bedeckt. ,Hier lagert KVH und BSH, Brett-
ware, Latten, Schnittholz, Profilbretter, Rauhspund, 0SB,
Sperrholz und 3-Schichtplatten als Basissortiment fur

MOBAU STANDORT KEMPEN

den Dach- und Holzbau in verschiedenen Dimensionen
und Langen. Auch das Sortiment fur Terrassenbau mit
Holz wie Bangkirai, Larche und Douglasie hat hier einen
Lagerplatz gefunden,” freut sich Niederlassungsleiter
Thomas Leuchten fiir sein Team und die Kunden der
Niederlassung Bedburg.

AUSWEITUNG DER AKTIVITATEN AM NIEDERRHEIN
MOBAU-PEGELS NOCH MEHR DRAUSSEN UNTERWEGS

,Wir wollen drauBen aktiver und prasenter sein®, sagt Thomas
Offermanns, Niederlassungsleiter von Mobau-Pegels am
Standort Kempen. Und weiter: ,Wir wollen nicht abwarten,
bis der potentielle Kunde von sich aus zu uns kommt, sondern
initiativ werden und das Geschehen in die Hand nehmen! Das
hei3t, Bauunternehmen akquirieren, Objekte besuchen, ge-
werklbergreifend koordinieren und eben — einfach ausge-
driickt — dem Kunden in seinen Bauvorhaben beratend zur
Seite stehen!” Soweit, so gut.

Hierfir geeignete Mitar-
beiter zu finden, ist eine
Aufgabe, die viel Finger-
spitzengefihl erfordert. Die
Frage lautet: Wer hat das
Wissen Uber unser Haus,
unsere Leistungsfahigkeit,
unsere Produkte, wenn
nicht unsere eigenen Mit-
arbeiter? In Fabrice Frih
und Christian Rein hat der
Niederlassungsleiter zwei
Verkaufer mit Branchen-
erfahrung in seinen Reihen,
die er fir die genannte
Aufgabe flr eine optimale
Lésung halt.

Dazu Fabrice Frih: ,Fir mich
ist diese neue Herausfor-
derung spannend; vor allem,
mein Aufgabenfeld zu er-
weitern und vom bisherigen
Innendienst in den unmittel-
baren Neukundenkontakt zu
gehen.”
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Auch Christian Rein bestatigt: ,Bisher als Allrounder in
Viersen, scheint mir diese Aufgabe spannend und will-
kommen, weil ich mich jetzt auf die kommunikativen Ar-
beitsfelder konzentrieren kann. Seit Juni sind die beiden Au-
Bendienstler im Raum Kempen, Krefeld, Kleve unterwegs,
als unsere neuen Reprasentanten. Damit weiten wir die
Présenz der Unternehmensgruppe auf den gesamten Nie-
derrhein aus,” konstatiert Niederlassungsleiter Thomas
Offermanns.

Schlagkraftiges Team am Niederrhein: MOBAU-Pegels-Niederlassungsleiter

Thomas Offermanns (Mitte) und seine beiden Mitarbeiter Fabrice Frith und Christian Rein
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